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AVISO DE PRIVACIDAD

Los datos proporcionados en este formato, serdn
manejados en cumplimiento con la ley federal de
proteccion de datos personales.

Para mds informacion consulte nuestro aviso de
privacidad en: www.aserti.com.mx

CONFIDENCIAL 2FGNP

SEGUROS



iTu futuro esta creado
por lo que haces hoy!
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En Grupo Aserti nos INTERESA mucho conocer a nuestros clientes, para poder
asesorarlos correctamente y darles el trato PROFESIONAL que se merecen.

Nos caracteriza la PASION por nuestro trabajo y nos sentimos muy ORGULLOSOS
de trabajar con GNP lider en el ramo asequrador y de brindarte nuestros
SERVICIOS, pues estos son de gran ayuda para que nuestros clientes logren

sus metas y suenos.
CHECKLIST
D Preparacion profesional D Romper el rol social D Acuerdo previo D Sensibilizacion 2
|| Toma del lugar || Venderse, vender a la compafiia || Sensibilizacion 1

D Romper el hielo D Descripcion de lo que hacemos D Suefios y objetivos
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Fecha:
Nombre: Correo:
Estado civil: Teléfono: Edad/Fecha de nacimiento:
;Fumas? SiCJ NoJ  Ocupacion / Profesién:
Cuentas con sequro de:[JVida /s.. Compaiiia CIGMM /s, Plan CJAuto / cobertura
Vida/sa. Compafiia Auto / cobertura
Dependientes econdmicos Parentesco Edad Escolaridad

COMPROMISOS FINANCIEROS
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Muerte / Invalidez &)
LINEA DETIEMPO
PREVISION FINANCIERA NECESIDAD DE PROTECCION
;Qué tan dificil te resulta ahorrar?
Immmpmmwmmmwmso xUSO Gasto mensual $ xQSO
Ingreso promedio anual $ 0 X afos trabajados Gasto anual $ 0
(# afios de dependencia econémica)
s0 x10% 0
0
iCudnto tienes ahorrado? $ a (Proteccion Ideal)
(sobra o falta) =5 (sobra o falta) =5

iC6mo te sientes de ver esto?
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;Cudl de estas metas a mediano y largo plazo son importantes para ti?

Fondo parala
Educacion
de mis hijos

1.Qué tipo de
educacion quieres
para tus hijos?

2.;Sabes cuanto vale?

Ahorro para mi
retiro
(Fiscal o no Fiscal)

1.;A qué edad te
gustaria retirarte?

Los expertos recomiendan
que lo hagas con un 70%
de tus ingresos

70%=
;Cudnto necesitarias?

Garantizar un ingreso

amis dependientes
sillego a faltar

(] Sélo Seguro

[ | Seguro con
recuperacion

iQué porcentaje de tu
ingreso te gustaria
que recibieran tus
dependientes?

Ahorroen 10,156
20 aiios / Negocio
(asa, Viaje

1.;Cudndo te
gustaria cumplirlo?

2.;Sabes cuanto
dinero necesitas para
cumplirlo?

Proteger mi
empresa
(Hombre Clave)

1.§Qué pasaria
con tu empresa’?

2.;Cudnto necesita
tu empresa para
resarcir esta perdida y
continuar existiendo?

Ademds de los anteriores, ;tendrds algun otro proyecto que sea importante a mediano y largo plazo?

Cubrir gastos
de salud

1.;Tienes seguro de GMM
individual o colectivo?

2.;Te interesa tenerlo
y/o mantenerlo?

;Cual de estas metas es tu prioridad?

iQué medidas estds tomando para cumplir este proyecto? ;Estas ahorrando actualmente para esto?

Imagina que ya cumpliste tu meta... ;(Cdmo te sentirias?

Imagina que no cumpliste esa meta... ;(dmo te sentirias?

1. Invalidez

iCudl seria tu ingreso si sufrieras una incapacidad total y permanente? ;Te preocuparia?

OBSTACULOS

2. Fallecimiento

Sifallecieras ;Quién se haria cargo de tus dependientes econdmicos?; Te preocuparia?

3.Vivir Demasiado

iQué tan longeva es tu familia? ; Sabes de alguien que ya tenga una edad avanzada y no pueda hacerle frente a sus gastos minimos indispensables?

4. Gastos extraordinarios

iAlguna vez has tenido que pagar una cantidad de dinero que no tenias planeado?
iQué sucedio? ;Cdmo lo solucionaste?

5.Gastos excesivos
iGastas mds de lo que ingresas?

RECAPITULAR




Calculo de necesidades especificas

Célculo de Ahorro (Célculo de Proteccion

ACUERDOS

Con los datos que me proporcionaste voy a elaborar tu estrategia para cumplirla en su totalidad. Derivado de la importancia de esta estrategia dime si
;has pensado en una cantidad que no quieres que rebase?

Fechay hora de la préxima reunion:

;Hay alguien més que deba estér presente para tomar decisiones en nuestra proxima cita? ~ SiL1 No[]

iQuién?

;Hay algo més que te qustaria comentarme con respecto a tu salud, habitos y deportes que practicas para considerar en la elaboracion de tu proyecto?

Sr(a). en Grupo Aserti nos interesa realmente satisfacer las necesidades y expectativas de nuestros
clientes, es por eso, que nos damos el tiempo para recabar informacion y posteriormente analizarla con detenimiento, mientras esto ocurre, me gustaria
pedirte dos cosas:

1.- No te comprometas con ninguin plan de proteccién y/o prevision financiera, sin antes revisar la propuesta que preparé para ti.
2.- Juntos revisaremos tu estrategia, tus dudas y tus comentarios. Me gustaria pedirte, que en ese momento, estés preparado para tomar una decision.

iTe parece razonable?
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Qué te pareci6 la platica que tuvimos?, ;C6mo te sentiste?, ;Qué te dejd de bueno?

Nombre Edad Teléfono Ocupacidn

Asesor:

Gastos Médicos Mayores n

(6digo postal:

iSiusted o alguno de sus dependientes se enfermera, dénde se atenderian? [ Territorio Nacional [ Plan Internacional

iEnqué hospital? ] PREMIUM: Atencion en cualquier hospital de México ~ [] VERSATIL: Atencién en cualquier hospital de México

(coaseguro y deducible dependiendo el hospital)

(] PLATINO: Acceso a todos los hospitales de México [ | FLEXIBLE: Acceso a todos los hospitales de México
excepto: (d. de México: Angeles del Pedregal, Angeles Lomas, excepto: (d. de México: H. Angeles Pedregal, H. Angeles Lomas, Angeles
ABC (Observatorio / Sta. Fe), Bite Médica, HMG Coyoacdn Acoxpa, H. ABC (Observatorio / Sta. Fe) H. Angeles Metropolitano, Médica

Sur, Hospital Espafiol, H. Angeles Lindavista, Sedna Hospital, Star Médica
Centro, Lomas Verdes, Hospital San Angel Inn Universidad, Hospital Angeles,
(linica Londres, Hospital Angeles Acoxpa.

;Qué circulo médico?  [1 NOVUSVIP/ costo por consulta $ 3,170.00 (] NOVUS / costo por consulta $2,670.00
[ EXCELSIS / costo por consulta $1,610.00 (] TEMPUS/ costo por consulta $1,300.00
["] OMNIA / costo por consulta $1,100.00 ["] DECUS/ costo por consulta $910.00

[_] CERTUM/ costo por consulta $810.00

;En caso de un siniestro de cudnto dinero puede disponer?

Deducible: Es el primer gasto a cargo del asegurado. El monto del deducible estd indicado en la cardtula de la pdliza.
S6lo aplica una vez para cada enfermedad.

[15$16,000.00 []$19,500.00 [$28,500.00 []$34,500.00 []$42,500.00 [1$52,500.00
[1$73,500.00 []$91,500.00 [ ]$115,500.00 [ ]$136,000.00 [ ]5159,000.00 [ ]$183,000.00

{Qué cantidad maxima quiere aportar en cada accidente o enfermedad cubierta?

Coaseguro: Es el sequndo gasto a cargo del asegurado estipulada en porcentaje en la caratula de la pdliza. Es decir, es el porcentaje del total de los gastos cubiertos una vez que
se haya descontado el deducible.

Tope de Coaseguro: Cantidad méxima que el Asegurado pagard por este concepto en cada accidente o enfermedad cubierta.

[15%y 10% (T. Coa. / $75,500.00) ] 15%y 20% (T.Coa./$112,500.00)
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Somos un equipo eficaz, dindmico e innovador, que cuenta con mas de 40
afos de experiencia desarrollando Agentes Profesionales de Seguros,
Consultores Patrimoniales y Consultores Financieros convencidos de que
el servicio y el valor agregado hacia los clientes jhace la diferencia!

=GNP

SEGUROS

Contamos con el respaldo de Grupo Nacional Provincial, S.A.B., la empresa
aseguradora de mayor renombre, con mas de 110 afios de experiencia y
solidez en el mercado nacional.

Vivir es increible’



Haz de tu vida un sueno
y de tu sueno una realidad.

Antoine de Saint-Exupéry

Aserti

Soluciones Patrimoniales

www.aserti.com.mx - T. 5488-5855
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